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2025年4月に近隣にオープンした

小江戸甲府花小路夜景　　⇓

2025年11月に新オープンした

ベーカリー（エピシエール）　　⇓

⇐　2023年3月に移転オープンした

新店舗「岡島」の外観

令和8年度 産業事情説明会企業ガイド　ブース番号【12】

8660

　株式会社　岡島 甲府市丸の内1-16-20

ホームページ

（URL)
https://www.okajima.co.jp （事業内容）

衣料品、食料品、化粧品、身の回り品等の商品販売。法人・個人向け外

商セールス活動。ホームセンター事業および家電販売事業。（従業員数） 185 名 （平均年齢）

（ふりがな） 　　かぶしきがいしゃ　おかじま 〒 400 ━

44 歳

（募集職種） (福利厚生 )

（フリースペース）

（企業ＰＲ） （先輩からのメッセージ）

　当社は甲府市中心市街地の複合施設であるココリ内の「岡島」を核

店舗として、「カインズ甲府昭和店」と「ケーズデンキ塩山店」の計3

店舗を運営しています。今年創業183周年を迎えた岡島は、上質な生活

提案を経営理念に掲げ、お客様の暮らしを彩り豊かにするための生

活・文化の提案をし続け地域社会に貢献していきます。

　売場の一例として、催事場では週替わりのイベントや当社の強みで

ある全国物産展を開催してご当地グルメを紹介し、店頭では歳時記に

合わせた旬な商品をお客様に提案しています。さらにインバウンド需

要への対応として免税カウンターの設置、ＳＮＳユーザーにはLINEや

Instagramを活用した情報発信をおこなっています。

2025年4月入社　Ｙさん（T高校卒）

＜入社の決め手＞私は昔から岡島をよく利用しており、キラキラした

雰囲気にずっと憧れを持っていました。友人に贈るコスメを買う際、

店員さんがいつも親切に対応してくれたことが入社の大きな決め手で

す。

2025年4月入社　Nさん（K高校卒）

＜仕事で活かしたい長所＞私は負けず嫌いな面があり、それを仕事に

活かして最大限発揮したいと考えています。お客様とのコミュニケー

ションを第一に、先輩方に早く追いつけるようレベルアップに務めま

す。

百貨店、ホームセンター、家電専門店での接客・販売 各種社会保険完備（雇用・労災・健康・厚生年金）、大型共済、団体

定期保険、財形貯蓄、社員買物割引制度、互助会、災害見舞金、退職

一時金（勤続3年以上）、確定拠出年金（勤続3年以上）、年次有給休

暇、特別休暇、地域活動特別休暇、リフレッシュ休暇、通勤手当、駐

車場一部負担、育児休業、介護休業、子の看護休暇

（求める人材像）

お客様と会話を楽しめる接客大好きな方、お客様満足の向上に向けお客様の立場

で行動できる方、挨拶・身だしなみ・言葉遣いなど基本が出来る方
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