
Daily企業説明会用「企業PRシート」 実施日：令和6年7月16日

業種 電子部品製造業

サン電子工業　株式会社
地域 四条畷市

電子部品の営業職（ルート営業）
国内での電子部品（アルミ電解コンデンサ）の営業職です。

まずは流れをつかむため、実務として受注処理、納期管理を行い、

実務を覚えたら新商品の提案などを行なっていただきます。

いきなり一人ではなく慣れるまでは先輩に同行して営業活動を行います。

客先としては大手セットメーカー・大手部品商社で、基本的にはルート営業です。

入社前に電子部品や営業に関しての知識は全く必要ありません。

資材購買管理事務
良い商品を作るためにはまず良い材料からです。

仕事内容としては、

１．仕入先の管理事務

２．生産工場の管理事務

３．材料の輸出輸入手続き事務生産工場の資材課および仕入先を管理サポートする業務です。

入社前にコンデンサや資材購買に関する知識は全く必要ありません！

営業技術
日常業務として海外顧客との英語でのメールのやり取りや

通訳業務・電話会議・海外出張（主にヨーロッパ関係）など

ヨーロッパやアメリカの海外顧客がメインのため、

語学力を活かすことができます。

その他、簡単な試験測定などがありますが

製品の知識は入社後に勉強できますので、

理系の知識などは必要ありません。
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