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写真

事業内容

入社後は取扱メーカーで実施している商品研
修を受けて頂き、先輩社員との営業活動に同
行して頂きます。お客様とのやり取りやヒア
リング、提案方法など仕事の流れを徐々に学
んで頂きます。従業員は未経験で入社してい
ますので、皆様のご応募をお待ちしています。

1日のスケジュール例（ルート営業）

担当者からのメッセージ

６０年以上の歴史を持つ会社で職場で誰もが
使う複合機等のリース・販売を行っています。
大阪府中心に１,０００社以上のお客様と長年
のお付き合いを頂いております。
複合機を中心にＩＴ機器を販売して、自社で
保守サービス対応も行っています。

募集職種

内容時刻

出勤、メール確認９：００

お客様対応、提案資料・見積書
作成、またはユーザー訪問

９：１５

休憩１２：００

ユーザー訪問１３：００

社内打ち合わせ、営業日報作成
明日の持参資料準備

１７：００

退勤
※場合により約３０分～１時間
程度の残業

１７：３０
２次元バー
コード

会社紹介HP

大手電機機器メーカー「コニカミノルタ」のオフィス
機器をメインに取り扱いしております。
同メーカーから「サービス品質優良店」として、認定

されています。高い評価の背景にあるのは、販売のみ行
う代理店も多い中、当社では技術部を持ち、故障への対
応や部品交換、設置などもすべて対応しています。トラ
ブル発生時にすぐ駆けつけられる体制をとっているため、
お客様からの満足度も高くなっています。
この実績のおかげで、取引先企業は１,０００社以上、

創業当時から取引しているお客様も多いです。
この会社環境の中で、現在の営業活動ではセキュリ

ティ対策機器等のＩＴ機器を積極的にお客様にＰＲして
おります。長年お付き合いしているお客様ば
かりなのでＰＲ活動もスムーズに行えます。
パソコンやＩＴ機器に興味のある方も是非

ご応募お待ちしております。

会社ＰＲ

http://www.marix-oa.com

ルート営業（オフィス機器等）
長いお付き合いのあるお客様を担当して頂きます。
担当者は社長や総務・ＩＴ部署の関係良好の方々です。
複合機を中心にオフィス機器を提案して頂きます。
ノルマ･新規開拓営業はありません。

勤務地

大阪市住吉区

大阪市住吉区長居西３－１－３２

２０名

オフィス機器販売･保守

所在地

従業員数

業種


