
①～④からご選択ください。
①研修制度、福利厚生（未経験者が安心
できる研修制度、福利厚生等）②社員か
らのメッセージ（最近入社された方から
のやりがい、トキメキ、入社してから分
かったこと、驚いたこと）③会社PR（う
ちの会社自慢、ここは他社とは負けてい

ないと思うこと）
文字数④写真（作業写真、商品写真等）

④以外は、（１４２文字まで）

1日のスケジュール例（ボルボ営業職）

株式会社ロードカー
写真

事業内容

社員が事業やプロジェクトを提案し
チャレンジできる組織体制や性別や年
齢に関わらず活躍できる環境の整備に
力を注いでいます。最近では入社2年
目の社員が発足した社内野球部が出来
ました！仕事以外でも楽しむこと、面
白い事を大切にしている会社です。

所在地

自動車動車販売・買取業・
サービス業

従業員数 284名
業種

大阪市西区新町1-28-3

担当者からのメッセージ

当社は輸入車販売、メンテナンス、
中古車の買取・販売に至るまで車の
ライフサイクル全般に携わる会社で
す。半世紀以上にわたり関西を中心
に成長を遂げてきました。また、有
名企業とのコラボレーションや新事
業の創設など新たな分野にも果敢に
挑戦しています。

募集職種

時刻 内容

9：3０ 朝礼・開店準備

１０：００ お客様対応、店舗で商談

１２：００ 休憩

１３：00 お客様対応、新車購入して
頂いたお客様宅へご納車

１５：００ 商談、保健部と連携し自動
車保険もお勧め

１6：３０ 翌週の商談アポを取る為、
お客様に電話営業
契約後の書類作成や公的書
類の確認作業

１8：3０ 退勤
※場合により約１～２時間
程度の残業

２次元バー
コード

会社紹介HP

写真

https://www.roadcar.jp/

営業職・・・新車販売
中古車の買取り・販売

勤務地

大阪市西区、吹田市津
雲台、岸和田市西之内
町、堺市西区、東大阪
市稲田、東大阪市若草
町

ご応募お待ちしています！


