
        

                 

 

 

 

 

 

 

 

     

 

 

 

 

 

 

教えて！担当者さん はい！お答えします 

●証券会社の営業員とはどのよ

うな仕事ですか 

 

 

 

 

 

 

 

●ノルマはありますか 

 

 

 

 

●資格・研修について 

 

 

 

 

●未経験者でも応募できますか 

 

●求める人物像は 

●証券会社の営業員というとハードルが高いイメージがあるかも知れません

が、各人が持っている知識や経験を業務に落とし込むことのできる仕事で

す。例えば、不動産関係で働いた経験があり、建築資材やガラス、鉄等に

ついての知識がある人は、関連の株式の動向を読めたり、今般の中東情勢

によるナフサ不足の問題であれば塗装業に関する経験が強みになる、等々

です。証券であれば、多数の上場企業の中から自分の裁量でお客様へお勧

めしたり、運用のアドバイスをすることができる楽しい仕事です。お客様

へ売買の強制はしないので、顧客との信頼関係を第一に考え、地域に馴染

む形での営業活動、運用アドバイス、金融商品の提案をしていただきます。 

●ノルマはないですが目標はあります。そして目標の達成に対して相応の賞

与はありますがペナルティはないです。目標達成よりも既存のお客様との

信頼関係を深め、継続することに重きを置いています。 

担当する顧客については、営業員個人の特性を考慮して、お客様の割り振

りをおこないます。 

●証券営業員は、証券外務員資格（最低二種）がないと営業活動ができない

ので、３ヶ月（試用期間）は資格取得の勉強をしてもらいながら OJT で先

輩社員から学んでもらいます。経験者の方は、３ヶ月程度内勤をして佐渡

の顧客と市場を把握してもらいます。いずれにしてもいきなり営業に出る

のではなく、まずは業務内容をよく知ってもらうことが前提となります。 

●もちろんできます。ただ、自分の得意な話をわかりやすく説明できること

が重要になります。 

●自分の興味のあることをわかりやすく説明できる方を期待します。 

情報作成日    令和８年８月１３日 

職種（求人番号） 営業員（１５１３０－１０５０６６１） 

第１７号 国府証券 株式会社 

                                                

佐渡・プラス企業情報 
 

採用担当者の方から直接話をお聞きしました。求人票だけでは分からない詳細な情報となります。 

 

～求人票以上のプラスアルファ情報を集めました～ 

【事業所 PR】＊ 証券の営業は自分でクリエイトする面白い仕事です。 

＊地元の祭やイベントへの参加を理由としたお休みもＯＫです！むしろ地元の

活動を大切にしてほしいと考えています。 

 

仕事風景 応接スペース 


