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教えて！ 担当者さん はい！ お答えします 

・学校への営業は部活や授業で使う用

品ですか？官庁や会社へは何を営業し

ますか？ 

 

・営業先は既に取引があるところへの

ルート営業ですか？ 

 

・土曜日出勤の頻度はどれくらいです

か？ 

 

・経験不問ですが求める人物像はどん

なイメージですか？ 

●はいその通りです。学校へは部活や授業で使うスポーツ用品を営業します。

官庁や企業でも部活動を行っている所がありますので、そのような所へスポ

ーツ用品を営業します。とはいえ、やはりメインは学校ですね！ 

 

●販路拡大のため新規開拓も期待するところですが、基本的には既存の取引先

へのルート営業となります。営業先は十日町市内が主ですが南魚沼市や小千

谷市へいくこともあります。 

●学校がメインの営業先となりますので、学校が休みである土日は基本的に休

日です。相手様次第なので土曜出勤の頻度は決まったものはございませんが、

土曜出勤した場合は平日に振替休日をとっています。 

●スポーツをするのが好きな方、観戦するのが好きな方がよいですね。 

●営業経験は関係ありません。やはりスポーツが好きであ

ることが一番ですね。営業のやり方は教えることができて

もスポーツ好きかどうかは本人次第ですからね。今でも

昔でも実際スポーツをやっていたことがあれば、そういっ

た経験も仕事をする上で有利となりますよ！営業と気を

張らずに、是非一度話しだけでも聞きにきてください。 

第１号 

様々なアイテムが陳列されてお

りました 

十日町・プラス企業情報 
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求人情報 

はこちら 

●今回の募集は定年退職される方を見越してのもので、

初めて求人がなされました。長年この地域においてス

ポーツを支えてこられた事業所で皆さんもよくお世話に

なっているのではないでしょうか。スポーツ好きな方、地

域を盛り上げていきたい方に是非ともオススメしたい求

人だと思いました。 

 

店内入って正面

の様子 

～求人票以上のプラスアルファ情報を集めました～ 

スポーツ用品の他に

もアウトドアウエア

や雑貨の品揃えも豊

富でした 
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