
株式会社マルシンフーズ

出社。メールチェックや
TODOリストの整理

社内対応、お客様からの依頼対応
商談や店舗巡回の準備等を実施

退社

お昼休憩（事務所近くでランチ）

8:30

資料作成・商談等準備・店舗巡回
（商談は月に１回のペースで実施）

17:30

10:00

11:45

13:00

仕事内容
顧客企業様のバイヤーの方とやり取りを行い、
定番商品としての導入、および規格特売の提案
を採用いただくために行動します。
また、企業様によっては各店舗を巡回し、各
店舗に合わせた商品や企画の提案も行います。

やりがい
自分の提案した商品や企画が採用され、店舗の
売り場に並んでお客様に見ていただけるように
なった時に、安心とやりがいを感じます。
提案を採用していただく難しさもありますが、
採用された時のうれしさは格別です。

［募集職種］ 営業職（食品・東京）

1日のスケジュール例

マルシンフーズは、ロングセラーのマルシンハンバーグをはじめ、
餃子や点心など、時代とともに移り変わる多種多様なニーズに応えた
商品の数々を製造販売している総合食品メーカーです。
今回は、私達と一緒に働く営業職の方を募集します

車で営業に出ることが多く、免許必須です


